NATIONS E

UNIES

Conseil Economique Distr
et Social GENERAL

CES/2003/17
1 ma 2003

FRANCAIS

COMMISSION DE STATISTIQUE et COMMISSION ECONOMIQUE POUR L’'EUROPE
CONFERENCE DES STATISTICIENS EUROPEENS

Cinquante et uniéme reunion pléniére
(Genéve, 10-12 juin 2003)

LA MONDALISATION ET LESNOUVEAUX BESOINSEN MATIERE DE MESURE
STATISTIQUE

Document soumis par le Royaume-Uni?
l. INTRODUCTION
Lamondialisation —un ensemble d’ effetsinterreliés

1. Le terme « mondidisation » sert a décrire un ensemble de changements touchant le
fonctionnement de I’ économie internationde. Il N'est pas question ici d’ un phénomeéne unique, mais
plutét d’un ensemble de changements structurels al’intérieur des marchés et des sociétés. Ces
changements ont des effets qui se manifestent :

dans les comportements et |es résultats des entreprises dont les activités S éendent a plusieurs pays,
dans les rgpports entre les entreprises par delales frontieres nationales;

par | acces plus grand des consommateurs a des fournisseurs internationaux;

dans I exploitation internationale d' actifs incorporels al’ intérieur des entreprises, les consommeateurs
ayant auss acces a ces actifs,

par I'importance de moins en moins grande qu’ accordent |es entreprises au lieu géographique
lorsgu’ elles décident de I’ endroit ol mener des activités précises, de lafraction de ces activités

qu dles effectueront elles-mémes et de lafagon dont eles en assureront le financement.

2. Tous ces effets sont causés par la tendance de plus en plus marquée des protagonistes de la

! Le document original a été soumis en anglais; latraduction en francais est fournie par Statistiques Canada.
2 Préparé par Robin Lynch, Office for National Statistics.
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scéne économique a ne pas tenir compte des obstacles posés auparavant par |es frontiéres nationaes
ou supranationales. Désormais, ils sont de plus en plus nombreux a se comporter comme s le monde
(ou du moins une grande partie du monde) condtituait un unique marché de biens, de services et de
capitaux. Les entreprises peuvent avoir cette atitude parce que le systeme commercid internationd est
de plus en plus congu en ce sens. L’ abai ssement des barrieres commerciaes — abolition des droits de
douane, cadres réglementaires communs, réduction des frais de transport, systémes de distribution
smplifiés, convergence des exigences des consommeateurs et importantes économies d' échelle (entre
autres facteurs clés) — est le grand vecteur de |’ évolution du comportement des entreprises. Les effets
sur les comportements et stratégies des entreprises sont bien documentés (Yip 1992).

3. Dans les éudes économiques sur I'investissement direct étranger au cours des dix derniéres
années, une digtinction a ééfaite entre :

les investissements « horizontalix » des entreprises, qui reproduisent sur les marchés érangersle
modéle opérationnel qu' eles utilisent chez eles afin de se soudtraire aux droits de douane ou aux
frais de transport;

et lesinvestissements « verticaux », qui donnent lieu &la créstion des maillons d une chaine de
production, ces maillons S agencant ensemble al’ intérieur d’ un systeme internationa intégré.

4, L’ examen de données portant sur les entreprises américaines a permis a Hanson, Mataloni et
Saughter (2001) d' é&ablir de facon convaincante que le profil d' investissement des multinationales a
évolué vers les chaines de production « verticaes » au cours des années 90 et que les comportements
types sont plus complexes que ce que laissent vair les smples modées économiques.

5. A mesure que changent les incitations économiques, les sociétés sont amenées & adopter des
approches de portée internationale pour leurs gpprovisionnements, leurs activités, leur
commercidisation et leurs efforts d’ innovation. Les multinationaes développent leurs activités
internationaes depuis plus d un siecle. Ce processus a dga été raivement smple, les entreprises
reproduisant leurs modes d’ opération et de commercidisation d’ un marché nationd al’ autre, tandis que
les activités d’ administration et de développement continuaient d’ ére menées dans le pays d origine. De
nos jours, lamgjorité peut- étre des grandes entreprises internationa es ont réellement une dimension
internationde : les opérations sont menées la oul elles peuvent contribuer e plus al’ entreprise, tandis que
les rapports entre |es différentes entités sont régis de fagcon centrdisée al’ échelon mondia ou régiond.
Ces sociétés n' ont pas toujours de pays d origine, sauf sur le plan juridique.

6. Des mesures servant a décrire ces changements de comportement des entreprises sont dga
utilisées par des pays ou servent a des compilations au niveau internationa. En voici des exemples:

role desfilides érangéeres au chapitre de I’ emploi, de lavaleur goutée, des exportations et des
investissements, par pays (fait partie de la compilation de données de I’ OCDE dans Mesurer la
mondidisation, 2001, examen des multinationaes);

investissements al’ éranger par des entreprises nationaes et chiffre d' affaires desfilides érangeres,
de fagon a envisager les activités a I’ éranger dans le contexte de I’ entreprise dans son ensemble
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(mesure utilisée par les Etats-Unis et quelques autres pays, et présentée également dans |’ examen
de !’ OCDE).

7. Les domnées de I’ OCDE montrent que, dans certaines économies dével oppées, la proportion
delaproduction et de I’emploi atribuable aux entreprises exploitées par les multinationales aculminé au
début des années 90; toutefois, des données plus récentes concernant le R-U montrent que cette
proportion continue de croitre, quoique de fagon irréguliére.

1996 1997 1998 1999 2000

% delavadeur
gjoutée, secteur
manufacturier

Entreprises nationdes | 50 52 50 47 47
(R-U)

Multinationdes 29 27 27 28 30
étrangeres

Multinationales du 21 21 23 25 23
R-U

% deI’emploi, secteur
manufacturier

Entreprises nationales | 61 62 62 59 57
(R-U)

Multingtiondles 20 19 20 20 23
étrangeres

Multinationalesdu 18 18 18 21 20
R-U

Source : Criscuolo et Martin, caculs pondérés a partir des données contenues dans la base de données
des répondants annuels de I’ ONS.

8. Mais lamondidisation est loin de se cantonner aux activités des multinationales. A lafin du
XIX¢ siecle, dors que débutait |’ essor d' une économie mondiae, une forte progression des
mouvements de biens, de capitaux et d'idées entre les régions du globe a conduit a une période de
croissance économique rapide et d’ échanges culturels. Cette période S est caractérisée par une hausse
tres marquée des échanges internationaux et par des niveaux de migration encore jamais vus (Legrain,
2002).

0. I faut cependant préciser que les avantages découlant des échanges technologiques et des
mouvements de capitaux qui ont donné lieu ala premiere révolution commerciae internetionde éaient
attribuables moins aux multinationales qu’ aux activités d’ un grand nombre d’ entreprises indépendantes.
Ces entreprises menaient leurs activités commerciaes dans des conditions améliorées par lanouvelle
infrastructure financiere et de communications, mise en place en vue d éablir des chaines

d gpprovisionnement de portée mondiae, chacun se spécidisant en fonction de ses avantages
comparatifs.
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10. On retrouvait encore des entreprises de ce genre sur les marchés internationaux de la deuxieme
moaitié du XX° siécle; pensons auix fabricants en sous-traitance de I’ Extréme-Orient qui fabriquent des
produits portant les marques de commerce occidentales. La croissance rapide de I'impartition ains que
son incidence sur les structures de I’ industrie et sur la distribution des sdlaires et du revenu ont d§a été
€étudiées par les économistes (Feenstra, 1998).

11. Lanouveauté au XX|1° sécle est lafacilité beaucoup plus grande qu’ ont les consommateurs a
obtenir de |’ information relative aux marchés internationauix et a effectuer des achats al’ éranger. Par le
pass, la convergence des demandes des consommateurs pouvait subir I’ influence des grandes
entreprises, du fait des communications médias unidirectionnelles. La capacité qu’ ont maintenant les
consommeateurs de communiquer avec les fournisseurs internationaux par voie éectronique et de
comparer ingtantanément les prix des biens et services a pour effet d dargir le champ du commerce
internationd.

12. On peut trouver, parmi les mesures employées par I’ UE pour faire le suivi de |’ intégration de
plus en plus grande du marché unique, des indicateurs qui permettent de voir I’'incidence de la
mondialisation en décrivant des marchés de plus en plus internationaux et libres de barrieres,
indépendamment du role des multinationales. Ces indicateurs refletent :

I"intégration commercide, illustrée par le niveau croissant d' opérations transfrontaliéres;

la convergence des prix et destaux d' intérét entre les marchés, qui permet de mesurer §

I abaissement des barriéres touchant les échanges entre pays contribue a la création de zones de
concurrence qui soient véritablement internationales.

13. Etant donné cet accroissament de I’ intégration des marchés, les effets de lamondiaisation
peuvent se propager sans passer nécessairement par la propriété directe via des multinationaes affiliées.
La concurrence remplira une partie de ce réle. Cdavaut du moins en théorie. Dansla pratique, S I'on
sefieal’examen fat par I'OCDE des gatigtiques sur les multinationaes, I’ activité de ces dernieres a
augmenté presque chaque année depuis les années 90 et représente pres de 25 % de laproduction
manufacturiére dans I’ UE et 20 % aux Etats-Unis (OCDE, 2001).

En quoi la mesure dela mondialisation est-elle nécessair €?

14. L’ andyse socide et économique des effets de lamondidisation exige plus que de smples
mesures de |’ ampleur du phénomeéne. Leratio des échanges commerciaux au PIB et laproportion dela
production attribuable aux multinationaes continuent de croitre, ce qui améne les décideurs politiques a
se pencher sur des questions d' ordre alafois nationa et international.

15. Sur le plan internationd, il convient notamment :

de définir les répercussions des activités des multinationales sur la concurrence, entre autres au
chapitre de I aide socide, tout en comprenant |’ évolution du comportement des marchés par suite
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du resserrement des liens internationatix;
et de tenir compte du fait que les grandes entreprises n’ envisagent plus leurs activités en fonction
des frontiéres nationaes.

16. Dans e contexte de lamondidisation, le passage d’ une structure « horizontale » a une structure
«veticde » delapart des multinationaes a des conséquences pour |’ aide sociae, et les décideurs
politiques doivent comprendre ces conséguences. Si leurs investissements sont principalement

« verticaux », les entreprises, du fait qu' elles s efforceront de trouver le meilleur endroit ot investir en
vue de mener des activités de production données, influeront probablement sur les niveaux sdariax
effectifs et les colts d’ autres facteurs de production. Cela risque beaucoup moins de se produire dans
le cas d' investissements « horizontaux ».

17. A I'échdon nationd, oll la plus grande partie des données statistiques sont éablies, les
principales préoccupations des administrations publiques au regard de la mondidisation des marchés, et
des entreprises, ont trait al’ incidence que ce phénomene peut avoir sur |’ efficacité des politiques locales
(nationales). Au cours desvingt dernieres années, on S intéressait surtout aux investissements érangers
imputables aux multinationdes aing qu’ al’ encouragement de I’ investissement direct éranger. Aind que
nous le verrons plus loin, ce champ d’ examen et peut-étre trop limité; les décideurs politiques
nationaux doivent plus que jamais comprendre les tenants et aboutissants de la concurrence dans une
perspective internationae.

La mondialisation modifie-t-elle ce que nous devons mesurer et la maniéere dont nousle
mesur ons?

18.  Etant donné !’ éventail de changements économiques structurels associés alamondidisation, les
bureaux de statistique doivent revoir leur démarche de mesure al’ égard des entreprises, dans le but,
non seulement de résoudre |es questions stratégiques mentionnées précédemment, mais auss de garantir
gue leurs méthodes de mesure de I’ activité économique rendent compte de I’ évolution du profil des
facteurs et de la production.

19. Le présent document porte sur quatre points reliés aux questions de mesure et esquisse, du
point de vue du Royaume-Uni, les besoins gatistiques et lamaniere de les combler. Ces quatre points
sont les suivants :

les effets de la décomposition verticale des chaines de vaeur, la spécidisation croissante des
entreprises, y compris des exemples de ce que cla entraine aux fins de mesure;

les questions de mesure reliées aux entités nationaes et aux multinationaes,

le r6le des actifs incorpords, en particulier ceux qui peuvent étre transférés entre entreprises ou a
I"intérieur d’ une entreprise, ou encore étre vendus aux consommeateurs par voie éectronique, sans
gu'un transfert physique soit nécessaire;

les mouvements de capitaux, ou les paiements de biens et de services par les multinationales.

20.  Ledeuxieme et e quatriéme de ces points sont reliés aux multinationaes; en outre, le premier et
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le deuxiéme points concernent de fagon générale les besoins en matiére de mesure qui sont propres a
une économie marquée par lamondidisation. Toutefois, and que nous le verrons, celamet en lumiére
des besoins de mesure connexes, aind que des problémes.

. LA DECOMPOSITION VERTICALE DES CHAINES DE VALEUR
A titre de preuve du changement en cours

21, L’ importante somme de cas et de preuves statistiques rassembl ées en vue de I’ examen du
marché unique de |’ UE au milieu des années 90 a permis de condtater dans quelle mesure les grandes
entreprises pouvaient profiter d’ économies d' échelle en concentrant leurs investissements dans les
secteurs d' activité ol eles pouvaient se prévaloir d un avantage concurrentiel sur un marché s éendant
atoute I’ UE. Le recours de plus en plus fréquent al’impartition de la part des entreprises, souvent a
I’intérieur des frontieres nationales, de maniére a obtenir des services — autres que les services de

base —al’échdonlocd, ains que les achats al’ éranger de facteurs intermédiaires importants ont
changé certains des ratios structurel's des entreprises, et ce, pas seulement dans|’ UE maisdansle
monde entier.

22. Par exemple, I’ analyse des données du secteur priveé effectuée dansle cadre de I’ examen du
marché unique arévéé que leratio de la vaeur goutée aux ventes des entreprises internationaes, défini
d aprés les comptes de ces derniéres, avait diminué de quelque 6 % entre le début des années 80 et le
début des années 90, passant d’ une moyenne de 56 % environ apres de 50 %. L’ andyse des
sratégies et des comportements de celles de ces entreprises obtenant les meilleurs résultats a montré
gu' éles ont I'avantage de latallle al’ intérieur de leurs marchés cibles et gu’ éles sont plus améme

d exploiter cet avantage dans des domaines ou peuvent exister des « économies d' échelle dynamiques
», par exemplelaR-D et les communications commerciaes (Clayton, 1999).

23. Ces réaultats évoquent un processus dans lequel, du point de vue des entreprises qui savent
tirer parti de lamondidisation, les chaines de vaeur deviennent plus larges — a mesure que ces
entreprises renforcent leur position concurrentielle al’ égard d' activités précises sur les marchés
internationaux — mais auss plus courtes, car les mémes entreprises menent moins d' activités
elessmémes. Pour saisir jusqu’ o peut aler une telle transformation, pensons aux sociétés de
conception et de marketing actives, par exemple, sur les marchés de lamode et de la chaussure, qui ont
recours al’impartition pour toutes les activités logistiques et de production et ne s occupent pour leur
part que de la conception, de la publicité de marques al’ échelle internationale et des ventes.

24.  Plusrécemment, des renseignements probants ont pu étre dégagés de travaux portant sur la
comparai son entre des multinationales au Royaume-Uni et des entreprises actives uniquement sur le
marché intérieur. Ces travaux, fondés sur les données d’ enquétes annuelles aupres des entreprises du
secteur de la fabrication du Royaume-Uni, montrent que les activités des multinationales au
Royaume-Uni présentent un ratio de la valeur gjouté aux ventes constamment plusbasquecen'est le
Cas pour les entreprises opérant uniquement au niveau nationd, quoique des variations exisent selon le
lieu d origine de I’ entreprise. Cela pourrait donner du poids aux conclusions formulées précédemment,
asavoir que les entreprises, a mesure qu’ dles acquiérent une dimension internationae, ont tendance a
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mettre I’ accent, al’ échelon loca, sur les maillons de la chaine de vaeur qui concourent davantage aleur
avantage concurrentiel, et arecourir al’ impartition pour leurs autres activités.

Catégorie Entreprises Multinationdesdu | Multinationales Autres

d entreprises nationdes (R-U) R-U américanes multinationaes
activesau

Royaume-Uni

Vdeur 43 % 40 % 38 % 33%
goutée/ventes

(€cart-type) (17) (15) (15) (15)

Source : Criscuolo et Martin, 2003, données tirées de la base de données des répondants annuels du
R-U, secteur manufacturier, de 1996 a 2000.

Répercussions sur les activités de mesure

25. L’ accroissement marqué de I'impartition entrainera un changement de la structure de la valeur
gjoutée pour des secteurs de I’ économie, peu importe que ceux-ci S gopuient ou non sur une
organisation qui déborde les frontieres internationales. |1 est par contre plus ardu de mesurer I effet des
changements survenant al’ échelle internationale. Par exemple, I’ éaboration de datistiques sur les
entrées- sorties sera beaucoup plus difficile s lesratios de lavaeur gjoutée pour un secteur sont
modifiés en raison du changement des sources d approvisionnement des multinationales. A I heure
actudle, les satistiques nationaes sur les entrées-sorties au Royaume-Uni reposent sur I” hypothése que
lesratios de lavaeur gjoutée par secteur sont relativement stables. Si les secteurs ou S opérele
processus de mondialisation sont touchés par des changements durables, il faudra peut-é&re modifier la
méthode de mesure.

26. Les problemes de mesure sont amplifiés S les multinationales confient certaines activités a des
entreprises érangéres qu’ dles possédent ou qu’ dles contrlent. Les prix de transfert rattachés ade tels
arrangements ou |’ gpplication de frais de service de gestion en vue de distribuer les bénéfices dela
facon laplus efficiente possible sur le plan fiscd auront un effet de distorsion non seulement sur les
données touchant les résultats des entreprises, mais égaement sur lesvaeursal’ importation et a

I’ exportation. Consdérant que les activités des multinational es, mesurées en fonction des vendes ou de
la production des filiales sous contrdle étranger, représentent actuellement plus de 25 % de la
production manufacturiére des principaux pays de |’ UE, la distorson dont font I’ objet les Satistiques
officielles et indénigble.

27. Un probleme de mesure particulier, qui devient de plus en plus aigu, concerne le recours au
traitement a fagon dans différents secteurs. Les entreprises optent de plus en plus souvent pour
I’impartition, confiant a d' autres entreprises la tache d' effectuer une activité donnée, aux termes d’'un
contrat commercia, tout en conservant la propriété du matériel utilise. Ce genre d' activité n’'arien de
nouveau (il S agit d une démarche qui existe de longue date dans différents secteurs de métier
multitraitements), mais lle est maintenant associée aux entreprises chimiques de grande envergure, aux
entreprises d’ ingénierie et aux autres secteurs ou les produits sont transférés, non seulement entre usines
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maisauss al’éranger, pour y faire I’ objet de traitements avant d' ére retournés, et ce, sasnsqu'il y ait
changement de la propriété. Selon la maniére dont |a production découlant de ces opérations et
congtatée dans les rapports de production et dans les déclarations en douane, les données dtatistiques
peuvent étre biaisées. S I’on N’ en congtate pas la pleine vaeur, |’ intégration commerciae effective des
marchés sera sous-estimée.

28.  L’ONSarepéré un nombre importart d’ entreprises al’ égard desquelles un changement de
propriété ou une évolution des rapports avec desfilides de |’ extérieur du Royaume-Uni (recours accru
au traitement a facon) a donné lieu a des discontinuités au chapitre des données déclarées sur les
activités de fabrication, plus précisément en ce qui touche :

lavaeur de laproduction brute, qui, sous I’angle du chiffre d affaires des entreprises, exclut
désormais lavaeur des matériaux;

les achats, qui excluent égdement les matériaux appartenant aux fabricants avec lesquelsles
entreprises font affaire;

lavaleur des stocks, qui N’ est pas forcément congtatée, les entreprises n’ ayant pas a étre
propriétaires de ces stocks (et ne connaissant peut-é&tre méme pas leur vaeur);

les bénéfices, éablis en tenant compte des frais de traitement afacon, ce qui peut correspondre ala
plupart des régimes fiscaux avantageux;

des échanges commerciaux avec d' autres pays.

29. Le choix de recourir au traitement a fagon dans le cadre d’ une véritable reation sans lien de
dépendance repose sur la réduction de co(t attribuable ala spécidisation. Ce choix participe d une
logique économique certaine, car les specidistes d activités données (enduits, laminage, assemblage
smple, etc.) peuvent effectuer les activités de fagon plus efficiente, offrir une production de meilleure
qudité et exploiter plus efficacement leur capacité que les entités faisant partie d’ entreprises intégrées.
Par contre, lorsque le traitement a fagon est effectué par une entreprise liée, cela aura également des
conséguences fiscaes. Aux termes des regles sur les trandferts de biens d’ une entité a une autre a
I"intérieur d'un groupe, les opérations doivent faire I’ objet d' une évauation et ére traitées comme des
ventes sans lien de dépendance. L’ application de ces exigences al’ égard de services pose davantage
probléme, de sorte que certaines entreprises peuvent fort bien recourir au traitement a fagon pour
transférer des bénéfices vers des adminigtrations ou les taux d' impostion sont moins élevés.

30. Toutefois, sdon la plupart des directives officidles, le traitement a fagon doit ére classe atitre
d activité manufacturiere (CITI et NACE), et les transferts transfrontaiers de biens a des fins de
traitement doivent étre consdérés comme des transferts de propriété (manuel de la balance des
paiements et SEC de 95). Les directives fiscales sont pour leur part moins bien définies. S les sociétés
structurent leurs opérations et les flux d’ information de maniére atirer le meilleur parti possible des
reglesfiscaes, il seratres probablement difficile d’ obtenir I'information requise pour éablir des
statistiques précises sur la production aing que sur les importations et les exportations.

3L Destravaux sont en cours al’ ONS &fin d améliorer I observation de ces directives officidles.
Toutefois, il pourrait ére utile de se pencher sur les avantages pouvant découler d' une approche de
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mesure anaogue & odlle employée aux Etats-Unis al’ égard desfiliaes érangéres, qui fournirait des
précisions sur les rgpports, I'impartition ou les opérations rdatives ala commercidisation, lataille, sans
oublier les pays couverts et les actifs. Une telle vue d ensemble au niveau des entreprises aiderait les
datigticiens et les économistes a comprendre :

les genres d'investissements directs étrangers et d activités érangeres des entreprisesdu R-U, y
compris les rapports verticaux et horizontaux et, par le fait méme, les effets économiques connexes,
les rapports entre les entités du Royaume-Uni faisart partie d entreprises érangeres et leurs
SOCiétés meres,

les moddités commerciaes entre entités d’ une méme multinationade et lamesure dans laqudle leur
intégration s accroit.

32.  Lesdécideurs palitiques, Sils veulent savoir ol en et le processus de mondidisation dans
I’ensemble de |’ économie, pourraient auss souhaiter connaitre le nombre d’ exportateurs et

d importateurs dans les secteurs clés. Cela pourrait leur en apprendre davantage, atitre de mesure de la
véritable interdépendance des économies, que des données sur le total des mouvements de biens et de
sarvices. A I'heure actuelle, les structures servant & constituer les comptes nationaux ' exigent pas de
données sur les importations et exportations de biens au niveau des entreprises; on utilise plutét
I"information douaniére sur lesimportations et les exportations. Par contre, des données sont recueillies
sur les importations et exportations de services dans le cadre de | enquéte structurelle aupres des
entreprises du R-U; il serait peut-étre bon de recueillir des données complémentaires.

1. ENTITESNATIONALESDESMULTINATIONALES
Considérer I’ensemble du tableau

33.  L’éément de base des comptes nationaux est I’ « unité de production homogéne » — dansles
statistiques sur les entreprises, cette unité est classée en fonction de son genre d’ activité. Le classement
des unités selon le genre d' activité permet essentiellement de déterminer de facon relativement
homogéene les unités organisationndles a I’ intérieur de I’ entreprise. Au Royaume-Uni aind que dans

d autre pays, I’ unité ains classée correspond al’ entreprise, sauf dans les cas les plus complexes.

L’ entreprise et le plus petit regroupement, al’ échelon nationd, d’ entités juridiques rel ativement
autonomes. Le recours aux unités organisationnels laisse une certaine marge de mancauvre au regard de
la détermination des unités par genre d activité, le critere de base éant la disponibilité de données. Les
unités déclarantes (au R-U, reporting unit) aind éablies sont utilisées aux fins d échantillonnage, de
collecte de données et d’' andyse. Les données structurelles recueillies servent :

a établir des données repéres sur la production, par secteur et par région, ces données importantes
éant utilisées aux fins des comptes nationaux;

afournir des renseignements clés sur les rapports entre les facteurs et la production, par secteur;

et afournir des microdonnées pour des analyses stratégiques détaillées.

34. Bien que ce cadre permette d' atteindre I’ objectif central qui S'y rattache, soit lasaisede
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données sectorielles sur la production brute et nette, I emploi et d’ autres facteurs de production a
I"intérieur d’ une économie nationde, I’ interprétation des résultats, au niveau tant des macrodonnées que
des microdonnées, souléve des problémes. Tout particulierement dans le cas des entreprises dont

I organisation des activités déborde le cadre national, une approche de déclaration au niveau nationa
permettra de distinguer différentes parties du tout qui, prises en soi, ne sont pas nécessairement
révéatrices. Pour que les données statistiques recueillies aupres d’ une multinational e servent & mieux
comprendre des questions comme la productivité, les diverses parties doivent étre envisagées dans leurs
rapports mutuels, ce qui permettra de représenter dans leur ensemble les rapports entre les facteurs et
la production.

35.  Par exemple, Shell effectue ses activités de R-D atitre de société et coordonne ces travaux, qui
sont menés dans au moins deux Etats membres de I’ Union européenne. Concernart les données a
fournir sur laR-D, il est nécessaire de préciser quelles activités sont menées dans chaque pays, mais
pas d'indiquer de quelle maniére ces activités sont liées. |l n'est pas possible non plus dans le systeme
datigtique actud d éablir un lien entre les facteurs dans un pays et la production dans un autre. On a
plutét tendance, dans le cadre des andyses détaill ées, a supposer que les facteurs d’ une unité
déclarante dans un pays sont rattachés ala production de cette unité. Pourtant, cela est peu probable
dans le cas d' une multinationa e intégrée ou dont I’ organisation est verticae, dans larédité, la
production de I’ unité d' un pays dépend essentiellement des facteurs d’ une autre unité.

36. Lefat detraiter les entités locales des pays comme éant des entreprises individudlles peut
occulter le rapport véritable entre entités d' une multinationale. Au niveau nationd, on cherche a
déterminer les dimensions réelles des entreprises — dans I’ optique de la réglementation de la
concurrence — et aexaminer les opérations et les prix de transfert au sein des entreprises; on souhaite
égdement comprendre les effets structurels sur les marchés. C'est ce qui explique que, adesfins
gatistiques, on définisse un groupe d’ entreprises comme une « association d’ entreprises » unies par des
liens juridiques ou financiers supposant I’ exercice d’ un controle. Ains que cela est précisé dansla plus
récente verson du manuel d' Eurostat, méme s la plupart des registres nationaux des entreprises
indiquent I” gppartenance a un groupe d’ entreprises sous contréle étranger ains que le pays de contrdle,
rares sont les registres qui contiennent des données économiques sur les activités menées hors du pays
ou les entreprises sont enregistrées (manuel de recommandations sur les registres des entreprises,

mars 2003). Le modée américain de collecte de données, qui donne une vue d ensemble de

I’ entreprise, présente différentes particularités intéressantes en vue de répondre aux besoins stratégiques
dans ce domaine.

Comprendrelespartiesdel’ensemble

37. LaR-D n’est qu'un des exemples des effets associés a |’ utilisation partagée du capita
intellectuel au sein des multinationaes. Le probléme est encore plus ardu dans le cas deslogiciels
partagés dans les entreprises internationaes. Par exemple, Sun Microsystems éabore une grande partie
de seslogicids, de sorte qu’ une fraction importante du temps de travail ains consacré aux logiciels sera
en fait assmilable a un investissement dans le capitd logicid. Par cortre, toute tentative de répartir cet
investissement entre unités déclarantes par pays sera vouée al’ échec, &ant donné :
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que leslogicies daborés par Sun au R-U sont utilisés par cette société al’ échelle mondide;

€t gqu' une partie importante des logicids qu’ utilise Sun dans ses sysemesinternes au Royaume-Uni

sont éaborés en Amérique du Nord et en Asie.
Danslesfaits, | entreprise se comporte comme s dle disposait d un stock de capitd intdllectud —
logicidls et autres aspects des systémes adminigratifs — réparti librement de fagon & couvrir I’ ensemble
de sesactivités. Y a-t-il une preuve que ce type de capita intellectud aune incidence sur les résultats
de I’ entreprise?

38.  Sdon!'andyse dela productivité des entreprises américaines faite par laCSE il y aquelques
années, dans laquelle on comparait la productivité des entreprises strictement nationales a celle des
multinationdes, il existe un effet rattaché aux multinationdes. Des travaux similaires portant sur le
Royaume-Uni montrent | existence d’ un rapport congtant et pogtif entre I’ activité des multinationales et
la productivité, et ce, méme une fois que I’ on tient compte d’ un grand nombre de facteurs connexes.

Catégorie Entreprises | Multinationdesdu | Multinationaes Autres

d entreprises actives nationales R-U américanes multinationales
au Royaume-Uni (R-U)

Vdeur goutée/ 27,96 36,87 46,57 43,10
employé (milliers de

livres) (183,47) (39,30) (80,79) (51,43
(Ecart-type)

Source : Criscuolo et Martin, 2003, données sur la productivité tirées de la base de données des
répondants annuels du R-U, secteur manufacturier, de 1996 a 2000.

39. Les analyses de régression, qui tiennent compte de tous les facteurs, y comprisle capita par
employé relativement plus bas dans |e cas des multinationaes du Royaume-Uni, indiquent que I’ effet
rattaché aux multinationaes sur la productivité et uniforme entre les différentes multinationaes, peu
importe leur lieu d origine. Les multinationales américaines profitent d' un |éger avantage additionnel. De
toute maniere, il existe un avantage manifeste sur le plan de la productivité, et cet avantage tient presque
acoup sir au capita intellectud dont disposent ces multinationaes. Les facteurs associés a ce capita
intellectuel ne sont pas pris en compte par les systemes de collecte de données aux fins des comptes
nationaux ni par d’ autres sources de données statistiques.

40. Cegenred andyse est a classer au nombre des quelques moyens possibles de mesurer la
vaeur du capitd intellectud partagé au sein d’ entreprises internationales et qui ne peut étre associé aun
lieu géographique. On peut aind voir, méme s ce n'est que de fagon imparfaite, lavaeur goutée
complémentaire que peuvent produire les entreprises ayant acces a du capital technique,
organisationnel, humain et commercid partagé. Les résultats obtenus donnent auss a croire que les
effets dépendent de lataille de I’ entreprise. L’ « avantage américain » congtaté ne tient peut-é&tre qu’ au
fait que les entreprises internationales basées aux Etats-Unis ont tendance a avoir des activités
internationaes plus éendues que celles des autres pays, et que I’ avantage conféré par le capita
intellectudl en matiére de productivité augmente en fonction de I’ envergure des marchés ol il et utilisé.
Cette interprétation va nettement dans le sens des résultats des éudes sur le marché unique européen
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mentionnées précédemment.

41. Ce effet ades conséguencesimportantes pour lamesure des services du capita et pose un
s&rieux probleme aux gatigticiens. Le capita intellectud des multinationaes n' est pas Stué dans un pays
mais plutbt dans les systémes de I entreprise qui assurent e fonctionnement de cette derniére et lui
conféerent son avantage concurrentidl. 11 ne se limite pas aux logicids que nous avons évoqués tout a
I’heure atitre d' exemple. Toute tentative de mesurer laformation de capita logicidl dans unetelle
entreprise risque fort d' échouer — sauf 9 lamesure porte sur I ensemble du groupe de I’ entreprise a

I échdlle internationde.

V. COMMERCE ELECTRONIQUE D’ACTIFSINCORPORELSDANSUN MONDE
SANSFRONTIERE

42. La croissance du commerce éectronique transfrontaier (commerce éectronique internaiond) a
des répercussions sur les satistiques relaives au commerce internationa. La maniére dont les biens et
les services sont acheminés vers le consommateur change, et nous nous penchonsici sur I’ incidence que
cela peut avoir sur les statistiques relatives au commerce internationd, en ce qui concerne lamaniere a
lafois de présenter statistiquement ces opérations et de recueillir des données aleur sujet. La présente
section est ingpirée d' un article de David Ruffles, de I’ ONS, faisant suite Iui-méme a un document de la
Conférence des Nations Unies sur le commerce et le développement (CNUCED) ains qu'al’ ébauche
d'un document de travail de I’ Equipe spéciae interingtitutions des statistiques des services. Ces deux
derniers documents ont été présentés lors des réunions de décembre 2000 de I’ Organisation de
coopération et de développement économiques (OCDE) sur la dtetistique du commerce.

Classification — Points a considérer

43.  Toutelaquestion de la dassfication— asavoir Sl convient de classer lestransmissons
éectroniques ou les produits tranamis par voie éectronique (au lieu de faire I’ objet d' un transfert
physique) atitre de biens, de services, de propriété intellectuelle ou dans une autre catégorie (peut-étre
les biensincorporels) — déborde le cadre de la Satistique et a été débattue par des spécidistes dela
fiscdité et de la politique commercide. Par exemple, S les opérations commercia es éectroniques sont
assimilées ades biens, dles seront assujetties aux regles de I’ Accord générd sur les tarifs douaniers et
le commerce (GATT), aux termes desguelles des droits de douane s appliqueront aux produits
expédiés par voie éectronique. S eles sont plutdt classées atitre de services, dles seront visées par les
regles de I’ Accord général sur le commerce des services (AGCS) et ne seront sans doute pas
asjetties a des droits de douane. On comprend donc que la classification a une incidence sur les
recettes percues par |’ Etat sous forme de droits de douane.

44.  Voici certaines autres différences importantes entre I’ AGCS et le GATT. Ce dernier prévoit
entre autres obligations de portée générde I’ gpplication d' un traitement dit de la nation la plus favorisée
(NPF) et un traitement nationd, tandis que le principe du traitement nationd prévu dans!’ AGCS

S gpplique uniquement a |’ égard de services précis et d’ engagements définis ayant fait I’ objet de
négociations. Aing, les pays membres de |’ Organisation mondiae du commerce (OMC) éablissent
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dansleurs liges tarifaires 9 les fournisseurs érangers de certains services ont droit ou non au traitement
nationa — ¢’ est-a-dire sont assujettis ou non aux Mmémes regles que les fournisseurs intérieurs des
mémes sarvices. Deslors, s lesrégles de I’ AGCS s appliquent aux transmissions électroniques et

gu’' aucun traitement nationa n'est prévu, les services importés pourraient faire I’ objet de préévements
fiscaux plus élevés que les services des fournisseurs intérieurs.

45, Defagon générde, le GATT interdit I’ gpplication de restrictions quantitatives, ou contingents,
tandis que cela est autorisé aux termes de I’ AGCS. Donc, un pays pourrait en théorie limiter, par
exemple, le nombre de livres transmis vial’ Internet. De plus, sur le plan fiscal, la plupart des biens
importés sont assujettis a des prélévements fiscaux nationaux qui ne s appliquent pas aux services, ou
qui S'y appliquent adestaux plusbas. Il sera assez Smple de convenir de lafagon de classer certaines
opérations éectroniques. Par exemple, les biens commandeés, payés ou commercialisés par voie
éectronique mais qui font I’ objet d' une expédition physique sont sans équivoque des biens au sens
traditionnd du terme. De méme, les services traditionnds — services financiers, tourisme, informatique et
autres services de bureau, services éducatifs et services de télécommunications, etc. — fournis par voie
éectronique seront définis comme éant des services au sens dtrict.

46. Laou laquestion de la classification préte le plus a controverse, ¢'est lorsqu’il est question de la
transmission éectronique de produits qui existent sous forme physique (par exemple deslivres, dela
musique, des films, deslogicids et des documents vidéo). Par le passé, ces produits étaient expédiés a

I &ranger sur support matériel (disgues optiques, disquettes et bandes). 1ls faisaient donc partie dela
catégorie des biens. De nosjours, ils sont de plus en plus souvent expédiés sous forme de fichiers de
données via des réseauix virtuels, et ils franchissent les frontiéres sous cette forme. Les données sont
téléchargées sur un termina puis imprimeées ou enregistrées sur un ordinateur. Les produits peuvent étre
envoyés a des particuliers pour consommation directe ou a des détaillants pour distribution.

47.  Entermessmples, le débat a pour objet d’ &ablir :

g, du fait qu' dles égquivdent a un livre sur papier, a un disgue optique, a une cassette vidéo, etc., les
données doivent étre classées comme des biens;

S latransmission des données congtitue en soi un service, de sorte que les « données » sont eles
auss aclasser dansla catégorie des services,

ou sil faut prévair une catégorie spéciae mixte pour les transmissions éectroniques.

48. Des discussions sont en cours, sous I’ égide du Groupe de Canberra, concernant le traitement
générd arésarver aux actifsincorporels dans les comptes nationaux. Le Royaume-Uni a proposé gue le
paiement des logiciels digponibles dans le commerce soit subdivisé en deux composantes. La premiere
correspond a un paiement ponctuel pour I’ achat du support d’ acces (disque optique, manuels,
emballage), la deuxiéme, aun paiement initia en contrepartie du droit d’ acces et d’ usage de I actif
incorpore d origine. En effet, lelogicid d origine n'est pas vendu; smplement, |’ utilisateur obtient e
droit d' acces acelogicid d origine aux termes d’ un contrat de licence bien ddimité. S I on utilisait cette
gpproche dans le systeme des comptes nationaux, cela permettrait d gppliquer un traitement uniforme
au commerce internationa de logicids sur support matériel et au trandfert de ceslogiciels vial’ Internet.
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Dans|’un et I autre cas, les paiements seraient traités comme étant effectués en contrepartie d’'un
service, mais un petit paiement serait imputé a un bien (supports d' acces) lorsgu’il y aurait expédition du
logicied sur support matérid.
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Position inter nationale actuelle

49.  Bien qu'on ne soit encore parvenu a aucune entente a I’ échdlle internationae concernant la
classfication des produits fournis par voie éectronique d un pays aun autre, il est probable que ces
opérations seront réputées étre des services plutdt que des biens. D’ailleurs, un certain nombre de pays,
dont les Etats-Unis, le Canada et 1a République d’ Irlande les incluent d§a dans le commerce de
services, étant donné que les systemes douaniers ne sont pas en mesure de les détecter. Lesfiscdistes
de’ OCDE ont convenu que, pour |’ application des taxes ala consommation, |es produits numérises
qui sont expédiés par voie éectronique ne doivent pas étre traités comme des biens. En ce qui concerne
la palitique commercide, la question ' a pas encore &é réglée al’ échelle mondide.

50. La prochaine section expose comment le commerce éectronique international et les services
connexes peuvent étre classés al’intérieur du commerce de services et met en lumiere certains points
non encore réglés.

Points a considérer au sujet dela couverture

51. Outre laquestion de la classification, éant donné que I’ Internet donne aux petites entreprises et
aux particuliers la possibilité de procéder a des échanges commerciaux internationaux, il faut se
demander s le commerce éectronique crée un volume significatif d' échanges commerciaux
internationaux qui ne seront pas déceés ni définis par les systémes de collecte de données actuels.

52.  Pa exemple:

lavaeur de |’ opération peut &re inférieure alavaleur sevil fixée par I'adminigtration douaniere d' un
pays, de sorte que |’ opération n’est pas considérée comme faisant partie du commerce de biens.
Dans le systéme INTRASTAT, qui enregistre les mouvements de biens entre les Etats membres de
toute I’ Europe, les données sur les achats de biens d’ un Etat membre de I’ UE par un particulier ne
sont pas recuellies,

de nombreuses entreprises nouvelles et de petite taille font du commerce éectronique internationd,
auss peut-il &re difficile de lesidentifier dans les registres des entreprises,

les sites Web seront souvent situés a un autre endroit que ceux des fournisseurs, de sorte que les
acheteurs ne connaitront pas forcément |’ endroit ou est basé le fournisseur;

les enquétes traditionnelles menées aupres des entreprises afin de recueillir des données sur les
services ne prendront pas en compte les achats par des particuliers de services venant de I’ éranger.

53.  Danslaplus récente enquéte de I’ ONS sur le commerce éectronique, on a demandé auix
entreprises du Royaume-Uni d indiquer le pourcentage de leurs ventes et de leurs achats effectués par
voie dectronique, puis uniquement le pourcentage de leurs ventes al’ éranger par voie dectronique. Les
résultats d’ ensemble ont montré que les achats par voie dectronique éaent plus importants que les
ventes, ce qui suppose que des achats nets sont effectués al’ éranger.

Conséquences pour les activités de collecte de données au Royaume-Uni
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54. Danslaplupart des cas, les enquétes menées actudlement par I’ ONS sur le commerce
internationd de services (Internationd Trade in Services, ou I TIS) permettent d§a de tenir compte de
ces opérations. Néanmoins, les notes jointes aux questionnaires seront révisées de maniére qu'il soit fait
expressément mention, Siil y alieu, des transmissions éectroniques.

55. L’ ONS améliore actuellement le champ de ses enquétes sur le commerce internationa de
services afin de recueillir des données sur des secteurs et sur lataille d’ entreprises qui 0’ ont peut-étre
pas fait de commerce internationa de services dans le passé. Ces améiorations devraient permettre

d obtenir dans I’ avenir des données sur les opérations commercia es des petites entreprises et des
secteurs traditionnellement associés au commerce de biens, par exemple le secteur manufacturier et les
ventes de gros et de détail.

56. Les enquétes de I’ ONS auprés des ménages englobent désormais les achats éectroniques des
consommateurs, mais sans faire de distinction en ce qui concerne les achats al’ éranger. On ne prévoit
d alleurs pasfaire unetdle digtinction, car il est peu probable que ces consommateurs seront a méme
de connditre la véritable origine de leurs achats. || pourrait néanmoins étre possible d' utiliser les données
de ces enquétes, en conjonction avec celles des enquétes mentionnées précédemment, pour obtenir une
estimation des biens et services transmis directement a des consommateurs du Royaume-Uni depuis

I’ éranger. |l faudrait a cette fin comparer de facon cohérente les résultats des enquétes sur le commerce
€lectronique des entreprises (achats et ventes) avec les données sur les achats éectroniques des
ménages.

V. POINTSA CONSIDERER RELATIVEMENT A LA BALANCE DESPAIEMENTS
ET AUX INVESTISSEMENTSINTERNATIONAUX

57. Lesmouvementsinternationaux de capitaux al’ appui del’investissement sont un aspect essentid de
I’économie a |’ heure de lamondidisation. |l importe donc de définir avec précision le role que jouent les
multinationaes aux finsd aiguiller lesinvestissements vers les marchés ou dles veulent s éablir ou &endre
leurs activités. Le fait d abdtraire les investissements des autres paiements congtitue une étgpe Utile a cet
égard.

Travaux inter nationaux

58. Le Royaume-Uni est membre du groupe directeur européen sur lesmultinationaes, aqui laBanque
centrale européenne et Eurogtat ont confiéle mandat defaire une &ude defaisabilité sur ladéclaration dela
bal ance des paiements et du bilan des investissements internationaux des multinationales. La baance des
paiements contient des données statistiques sur |es opérations entre une économie et le reste du monde, et
ellefait partie du cadre des comptes nationaux. Le bilan des investissements internationaux est un énoncé
gatigtique sur leséémentsd actif et de passif financiersd’ une économie par rapport au restedu monde. Ce
bilan fournit donc des renseignements sur les stocks, tandis que labaance des paiements permet de mesurer
les mouvements.
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59. Legroupe directeur présenteraun rapport officiel au second semestrede 2003. Les commentaires
formulésici portent uniquement sur quel ques observations provisoires,; ilsne permettent pas de présager du
contenu du rapport et ne correspondront peut- &re méme pas aux condusions définitives du groupe. Enfait,
ces commentaires reflétent en grande partie le rapport d éape présenté par le groupe lors de la
25° assemblée du Comité des statistiques monétaires, financieres et de balance des paiements qui S est
déroulée au Luxembourg en janvier 2003.

60. Le but du projet était de mettre al’ essal les régles harmonisées de déclaration de la balance des
paiements et du bilan desinvestissementsinternationaux al’ égard des multinationa es européennes. Le projet
doit servir aévauer jusgu’ aquel point il est possible dans la pratique de demander aux multinationaes de
présenter defagon cohérente leur balance des paiements et leursinvestissements internationaux, pour qu'il
soit possible d éablir des Satistiques a1’ échelon national et européen de fagon cohérente et intégrée. A
I’heure actudlle, il existe divers modées de déclaration de labaance des paiementsains que du bilan des
investissements internationaux d’un pays européen a |’ autre. Du point de vue des entreprises ayant des
filidesdansd autres paysd’ Europe, cette situation est loin d’ ére optima e, car desdonnées et desréponses
différentes sont nécessaires pour chague entité située dans un pays différent del’ UE. Lanormdisation des
régles de déclaration applicables alabaance des paiements et au bilan des investissements internationaux
sarvirait aamdiorer la quaité de I'information gréce a la rationdisation du processus de déclaration des
entreprises.

61. L’ harmonisation du modde de déclaration pour lesmultinationales met I' accent sur lajonction éroite
avec les systemes comptables des entreprises. Le systéme proposg, qui tient compte des exigences de
déclaration d'indtitutionsinternationales commelaBCE, laCommission européenne et le FMI, repose sur la
déclaration mensudle de renseignements, transmis directement au compilateur de données relatives ala
balance des paements et au bilan des investissements internationaux. Le modée englobe la collecte de
données sur les déments d' actif et de passf financiers érangers, y compris les revenus d' investissement
connexes. Aux fins de déclaration de ces édéments d'actif & de passf financiers érangers des
multinationales, on a concu un modée ayant fait I’ objet d' un rgpprochement complet rdaivement ala
déclaration des stocks et des mouvements. En outre, le systéme de déclaration commune permet auss la
collecte de données sur le commerce international de services. En générd, les normes comptables
Sous-jacentes seront les principes comptables généralement reconnus (PCGR) des Etats-Unis,
qu’ appliquent dga certaines multinationales basées dans I’ UE, ou les Normes comptables internationaes
telles qu’ énoncées dans les lois de I’ UE devant entrer en vigueur a compter de 2005.

62. Il est possbledeformuler lescommentaires suivants apartir des résultats qui étaient disponiblesau
moment ou S est dérouléel’ assembl ée du Comité des statistiques monétaires, financieres et de balance des
paiements :

® Les renseignements requis par le modéle de déclaration uniforme proposé ne sont pas tous
directement disponibles; il faudraprévoir certainsfonds pour se doter des | ogiciels nécessaires par rapport
aux systemes comptables utilisés par les entreprises.

(i) A peu préstoutes|es multinationales utilisaient deslogiciels comptables personnalisés, fondés sur le
SAP, ceslogicidséaent I” unique plate-forme employée ou condituaient un outil adminigtratif important pour
I’administration des entreprises. Des études pilotes sont en cours aux Pays-Bas dfin d' éablir comment



CES/2003/17
page 18

adapter le SAP et en éendrelesfonctionndités pour permettre ladéclaration automatique delabdance des
paiements et du bilan desinvestissementsinternationaux. Si ces é&udes donnent des résultats concrets, cea
laisserapenser qu'il est possible de créer une plate-forme pouvant ére utilisée dansd’ autres multinationales
européennes. Du coup, d' autres fournisseurs de logiciels comptables pourraient étre incités a mettre eux

auss au point ces fonctionndités dans le cadre d’ une stratégie de commercialisation majeure.

(i) On asouligné que les fonctions intégrées de planification des ressources de |’ organisation (PRO)
étalent un agpect important, quelle que soit lasolution retenue, car dlesfacilitent |ladéclaration structurée de
labalance des paiements et du bilan des investissements internationaux.

(iv)  Lesmultinationalesont procédé acet exercice en vue deréduirelevolume detravaux ponctuelsde
déclaration de données datistiques aeffectuer. L’ investissement nécessaire au départ al’ égard dulogicie de
production des déclarations atitre de produits dérivés du logiciel comptable en place congtituetoutefoisun
obstacle detallle.

) En cequi concerneladéclaration de données sur les services, il a&éindiqué quele degré de détall

requis dansle Systéme de classification élargie des services delaba ance des paiements ( Extended Bdance
of Payments Services, ou EBOPS) éait indiment fastidieux et ne correspondait pas au degré de détail des
rensaignements tenus par les entreprises.

(vi)  Pour certaines entreprises non financieres, les premieres observations semblent indiquer que les
investissements de portefeuille sont peu importants, de sorte que cette partie de |’ &ude defaisabilité n' éait
pas encore concluante au moment de rédiger ces lignes.

(vii)  Le traitement proposé de I'investissement direct éranger en conformité avec les concepts des
comptes nationaux et de la balance des paiements semble concorder assez bien avec les pratiques de
comptabilisation des entreprises— il S agit d'un point positif rattaché a une composante importante de la
balance des paiements, et il semble que ce soit laméme chose en ce qui atrait aux déments d' actif et de
passf étrangers.

Commentaires provisoires

63. La clé du succes semble résider dans I’ intégration de fonctionndités additionndles aux logicids
comptables. Laréglementation des activités de déclaration des entreprises européennesinciteraencore plus
lesmultinationales, et par lefait mémeles entreprises qui effectuent leur comptabilité au moyen delogicids, a
se pencher sur laquestion et ay consacrer des ressources.

64.  Cette &ude defasahilité préliminaire semble indiquer que lamise au point de logiciels servant a
dargir les fonctionnalités des systeémes comptables courants présente des avantages pour |es entreprises
de méme que pour lesindtituts nationaux de la Satistique; la question essentielle demeure toutefois de
savoir 9, pour les entreprises, la nécessité de fournir ces données dans un cadre réglementaire aura une
force incitative suffisante pour les amener afinancer lestravaux de développement logiciel. Egalement,
éant donné que le SAP sart a répondre aux besoins particuliers des entreprises, e dével oppement
logicid peut-il ére commandité et effectué en conformité avec des normes communes pouvant
facilement étre appliquées dans laverson du SAP mise en place par chague entreprise. Les grandes
multinational es accordent beaucoup d' intérét a cette question, mais les entreprises sont bien sOr plus
réticentes ay affecter une partie des ressources limitées dont elles disposent. Cette congtatation est
étayée par le fait que douze multinationaes sur treize avec lesquelles on a communiqué ont fourni des
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réponses quditatives dans e questionnaire de | éude de faisabilité. Par contre, en janvier 2003,
seulement deux multinationaes avaient fourni au Comité des statitiques monétaires, financieres et de
balance des paiements une ébauche de formulaire de déclaration entiérement remplie au moyen de
donnéesrédles.

V. CONCLUSION

65. L’ éventall de besoins gatistiques reliés ala mondialisation ne se borne pas aux sujets éudiés
dans le présent document. Par contre, certains aspects clés comme :
- lacapacité de comprendre la décomposition des opérations des entreprises, y comprisle
fractionnement des chaines de vaeurs par dela les frontiéres;
les limites associées aux données qui refletent uniquement la partie d' activités multinationales qui est
menée dans un pays donné;
les mouvements internationaux des actifs incorpords et des investissements effectués par les
ménages et par les entreprises;
illustrent la nécessité de recueillir des données Satistiques al’ échelle internationale — a tout le moins pour
une partie de I’ économie. Les premiéres mesures en ce sens ont dg§a été prises, maisla plupart des
bureaux de statistique nationauix ont encore beaucoup de chemin a parcourir.

66. Pour que le processus se déroule bien, il importe que les objectifs des bureaux de statistique
naionaux — la comptabilisation exacte de |’ activité a I’ intérieur des frontieres nationaes — soient ateints
en pardlée avec ceux consstant aavoir un apercu généra des multinationaes.
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